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This	
  material	
  is	
  for	
  training	
  purposes	
  only.	
  No	
  guarantees	
  made	
  to	
  increasing	
  your	
  income,	
  making	
  all	
  your	
  dreams	
  come	
  true	
  as	
  only	
  you	
  can	
  control	
  that.	
  But	
  I	
  am	
  here	
  to	
  support	
  you	
  each	
  step	
  of	
  the	
  way!	
  

Building	
  your	
  list	
  means	
  geAng	
  really	
  really	
  really	
  good	
  at	
  markeBng	
  and	
  promoBng	
  
yourself	
  and	
  your	
  opt	
  in.	
  It’s	
  not	
  the	
  Bme	
  to	
  be	
  shy.	
  
	
  
The	
  best	
  marketers	
  do	
  one	
  thing	
  and	
  one	
  thing	
  well…they	
  engage	
  their	
  ideal	
  clients	
  so	
  
their	
  ideal	
  clients	
  feel	
  a	
  part	
  of	
  the	
  conversaBon.	
  
	
  
Think	
  of	
  it	
  this	
  way.	
  No	
  one	
  wants	
  to	
  be	
  told	
  what	
  to	
  buy	
  or	
  be	
  convinced	
  that	
  what	
  you	
  
have	
  is	
  the	
  best.	
  This	
  is	
  what	
  the	
  vast	
  majority	
  of	
  new	
  entrepreneurs	
  do	
  when	
  they	
  first	
  
start	
  a	
  business.	
  They	
  talk	
  about	
  how	
  great	
  their	
  products	
  and	
  services	
  are.	
  It’s	
  like	
  a	
  
big	
  “BUY	
  ME”	
  sign	
  is	
  flashing.	
  
	
  
But	
  it’s	
  a	
  big	
  turn	
  off.	
  	
  
	
  
Instead,	
  when	
  you	
  engage	
  in	
  a	
  conversaBon	
  or	
  dialogue	
  with	
  your	
  ideal	
  clients,	
  you	
  get	
  
to	
  know	
  what	
  their	
  problems	
  are.	
  This	
  shows	
  you	
  care	
  more	
  about	
  them	
  and	
  not	
  your	
  
own	
  boPom	
  line.	
  
	
  
MarkeBng	
  is	
  not	
  about	
  selling.	
  MarkeBng	
  is	
  about	
  engaging.	
  Selling	
  comes	
  much	
  later	
  in	
  
the	
  process	
  in	
  case	
  you	
  are	
  curious.	
  And	
  as	
  you	
  engage	
  with	
  your	
  ideal	
  clients,	
  they’ll	
  
fall	
  more	
  in	
  love	
  with	
  you	
  and	
  will	
  just	
  want	
  to	
  buy	
  everything	
  you	
  have	
  to	
  sell!	
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Xo!!

Day	
  5:	
  MagneBc	
  MarkeBng	
  



Copyright	
  ©	
  Brand	
  Fame,	
  www.brandfameschool.com	
  
This	
  material	
  is	
  for	
  training	
  purposes	
  only.	
  No	
  guarantees	
  made	
  to	
  increasing	
  your	
  income,	
  making	
  all	
  your	
  dreams	
  come	
  true	
  as	
  only	
  you	
  can	
  control	
  that.	
  But	
  I	
  am	
  here	
  to	
  support	
  you	
  each	
  step	
  of	
  the	
  way!	
  

Magne&c	
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  &	
  Ge-ng	
  Visible	
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4	
   Cra4	
  your	
  engaging	
  copy…	
  
The	
  Problem	
  /	
  APenBon	
  Grabbing	
  Line:	
  

1	
   Where	
  do	
  your	
  ideal	
  clients	
  hang	
  out?	
  
Brainstorm	
  all	
  the	
  places	
  your	
  ideal	
  clients	
  hang	
  out.	
  BE	
  CREATIVE.	
  Both	
  online	
  and	
  offline.	
  

2	
   What	
  do	
  my	
  ideal	
  clients	
  want	
  to	
  hear?	
  
Make	
  a	
  list	
  of	
  things	
  your	
  ideal	
  clients	
  want	
  to	
  hear	
  (not	
  what	
  you	
  want	
  to	
  tell	
  them!	
  

3	
   When	
  are	
  you	
  going	
  to	
  do	
  your	
  marke&ng	
  (how	
  many	
  &mes	
  /	
  wk)?	
  
It’s	
  good	
  to	
  have	
  a	
  plan	
  and	
  sBck	
  to	
  it!	
  Write	
  down	
  the	
  days	
  you	
  are	
  markeBng.	
  

Your	
  story	
  and	
  how	
  you	
  overcame	
  it:	
  

The	
  soluBon	
  you’re	
  providing	
  leading	
  with	
  the	
  benefit:	
  

The	
  Call	
  To	
  AcBon:	
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